


En moitas ocasións, o éxito ou o fracaso empresarial vén condicionado pola capacidade de 

dispoñer de recursos financeiros suficientes para emprender os investimentos necesarios para 

guiar con éxito o proxecto empresarial.

Nembargantes, un de cada cinco proxectos continúa atopando grandes trabas para 
o acceso ao financiamento ou non se financia do xeito máis adecuado.

Prepárate  para  coñecer os distintos  sistemas  de  financiamento para  proxectos empresariais e 

elexir o máis axeitado ao teu proxecto empresarial

“A pescuda do “A pescuda do financiamentofinanciamento ten que ser como ten que ser como 
a confección a confección dundun traxetraxe á medida do á medida do proxectoproxecto””

Programa:

FINANCIAMENTO  PRIVADO: FINANCIAMENTO  PRIVADO: FINANCIAMENTO  PRIVADO: FINANCIAMENTO  PRIVADO: 

• ACHEGAS DOS SOCIOS
• FAMILY, FRIENDS AND FOOLS
• CAPITALIZACIÓN DA PRESTACIÓN POR DESEMPREGO
• NEGOCIACIÓN DO PAGO CON PROVEDORES
• NEGOCIACIÓN DO COBRO CON CLIENTES
• INCUBADORAS, VIVEIROS E ACELERADORAS
• FINANCIAMENTO BANCARIO
• CROWDFUNDING (CROWLENDING E CROWEQUITY)
• BUSINESS ANGELS
• CAPITAL SEMENTE
• CAPITAL RISCO

FINANCIAMENTO PÚBLICO: FINANCIAMENTO PÚBLICO: FINANCIAMENTO PÚBLICO: FINANCIAMENTO PÚBLICO: 

 COÑECERCOÑECERCOÑECERCOÑECER OSOSOSOS DISTINTOSDISTINTOSDISTINTOSDISTINTOS SISTEMASSISTEMASSISTEMASSISTEMAS DEDEDEDE FINANCIAMENTOFINANCIAMENTOFINANCIAMENTOFINANCIAMENTO DEDEDEDE PROXECTOS,PROXECTOS,PROXECTOS,PROXECTOS, TANTOTANTOTANTOTANTO PÚBLICOSPÚBLICOSPÚBLICOSPÚBLICOS
COMOCOMOCOMOCOMO PRIVADOS,PRIVADOS,PRIVADOS,PRIVADOS, CONCONCONCON ESPECIALESPECIALESPECIALESPECIAL REFERENCIAREFERENCIAREFERENCIAREFERENCIA ÓSÓSÓSÓS MÁISMÁISMÁISMÁIS NOVEDOSOSNOVEDOSOSNOVEDOSOSNOVEDOSOS EEEE MENOSMENOSMENOSMENOS EMPREGADOSEMPREGADOSEMPREGADOSEMPREGADOS ....

 RESOLVERRESOLVERRESOLVERRESOLVER SUPOSTOSSUPOSTOSSUPOSTOSSUPOSTOS PRÁCTICOSPRÁCTICOSPRÁCTICOSPRÁCTICOS SOBRESOBRESOBRESOBRE FINANCIAMENTOFINANCIAMENTOFINANCIAMENTOFINANCIAMENTO DUNHADUNHADUNHADUNHA EMPRESAEMPRESAEMPRESAEMPRESA

 APLICARAPLICARAPLICARAPLICAR OSOSOSOS SISTEMASSISTEMASSISTEMASSISTEMAS DEDEDEDE FINANCIAMENTOFINANCIAMENTOFINANCIAMENTOFINANCIAMENTO AOAOAOAO IMPULSOIMPULSOIMPULSOIMPULSO DEDEDEDE PROXECTOSPROXECTOSPROXECTOSPROXECTOS EMPRESARIAISEMPRESARIAISEMPRESARIAISEMPRESARIAIS ENTREENTREENTREENTRE
OS/ASOS/ASOS/ASOS/AS PARTICIPANTESPARTICIPANTESPARTICIPANTESPARTICIPANTES....

 FAVORECERFAVORECERFAVORECERFAVORECER OOOO INTERCAMBIOINTERCAMBIOINTERCAMBIOINTERCAMBIO DEDEDEDE OPINIÓNSOPINIÓNSOPINIÓNSOPINIÓNS EEEE BOASBOASBOASBOAS PRÁCTICASPRÁCTICASPRÁCTICASPRÁCTICAS....

 COÑECERCOÑECERCOÑECERCOÑECER UNUNUNUN MODELOMODELOMODELOMODELO DEDEDEDE PRESENTACIÓNPRESENTACIÓNPRESENTACIÓNPRESENTACIÓN PARAPARAPARAPARA SOLICITARSOLICITARSOLICITARSOLICITAR FINANCIAMENTOFINANCIAMENTOFINANCIAMENTOFINANCIAMENTO PARAPARAPARAPARA UNUNUNUN
PROXECTOPROXECTOPROXECTOPROXECTO DEDEDEDE EMPRESAEMPRESAEMPRESAEMPRESA RECIBINDORECIBINDORECIBINDORECIBINDO CONSELLOSCONSELLOSCONSELLOSCONSELLOS EEEE RECOMENDACIÓNSRECOMENDACIÓNSRECOMENDACIÓNSRECOMENDACIÓNS....

 ANALIZARANALIZARANALIZARANALIZAR AAAA COMOCOMOCOMOCOMO REALIZARREALIZARREALIZARREALIZAR PRESENTACIÓNSPRESENTACIÓNSPRESENTACIÓNSPRESENTACIÓNS EFICACESEFICACESEFICACESEFICACES DEDEDEDE PROXECTOSPROXECTOSPROXECTOSPROXECTOS....

• SUBVENCIÓNS E AXUDAS
• PRÉSTAMOS PARTICIPATIVOS DE ENISA
• ICO, IGAPE  E  CDTI
• SOCIEDADES DE GARANTÍA RECÍPROCA

OUTRAS CUESTIÓNS DE INTERESE:OUTRAS CUESTIÓNS DE INTERESE:OUTRAS CUESTIÓNS DE INTERESE:OUTRAS CUESTIÓNS DE INTERESE:

• CÓMO PRESENTAR UN PROXECTO DE XEITO EFICAZ 
PARA A PROCURA DE FINANCIAMENTO. 
• ELEMENTOS QUE DEBE  TER UNHA BOA 
PRESENTACIÓN.
• MODELOS DE PRESENTACIÓN EFICACES.
• LINGUAXE VERBAL E NON VERBAL.
• PRINCIPAIS ERROS E SOLUCIÓNS


